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Cubeware und NAV-Cube
Vertriebscontrolling
im GrofRhandel

Detaillierte Vertriebsanalysen mit syscon bei Evenord

Evenord eG ist ein modernes Produkt- und Dienstleistungsunternehmen,
das auf Giber 80 Jahre Erfahrung als Partner des Fleischhandwerks, der Hote-
lerie, Gastronomie und Gemeinschaftsverpflegung zurtickblickt. Das um-
fangreiche Produktsortiment ist speziell auf die Bediirfnisse von Fleischerei-
Fachbetrieben und der Gastronomie zugeschnitten. Neben den Produkten
werden zahlreiche Dienstleistungen angeboten, vom Dekoservice bis zur
Komplettbetreuung bei Bauvorhaben und Einrichtungen von Betrieben.

Umfangreiche Warenwirtschaft

Evenord steuert seine operativen Prozesse mit Microsoft Dynamics NAV
(friher: Navision). Zentrales Modul ist ein groBes Warenwirtschaftssystem
fur die Uber 60.000 Artikel des GroRhandelsunternehmens. Das Berichtswe-
sen konnte mit dem ERP-System und mit Auswertungen in Excel und HTML
nicht zufriedenstellend abgedeckt werden. Es war zu unflexibel, um das tag-
liche Zustell- und Abholgeschaft des GroRhadndlers aktuell und detailliert
darzustellen. Problematisch war auRerdem die schlechte Performance mit
sehr langen Laufzeiten

bei Auswertungen.

Bl-Losung flr hochperformante und flexible
Auswertungen

Lagerbewegungen und Umsatzarten auf Knopfdruck

Die Controlling-Abteilung hat daher mit syscon eine Reporting-Losung ein-
gefiihrt, die auch zuvor nicht mogliche Ad-hoc Analysen fiir die Fachabtei-
lungen unterstitzt. Die Umsatzarten mit verschiedenen Kunden, Filialen und
Lieferanten stehen damit jederzeit aktuell auf Knopfdruck zur Verfligung.

Schnelle Implementierung mit NAV-Cube

Technische Basis ist das BI-Komplettpaket fiir Navision-Anwender, das sys-
con zusammen mit Cubeware anbietet. Der integrierte NAV-Cube enthalt
bereits Business Content mit vordefinierten Standardberichten fir die Ge-
schéftsbereiche Finanzen, Vertrieb und Einkauf. Die Controller von Evenord
konnten damit ihr Reporting-System schnell realisieren: Sechs Wochen nach
einem Einflihrungs-Workshop war die Bl-L6sung betriebsbreit. Die techni-
sche Implementierung des Bl-Pakets funktioniert innerhalb weniger Tage.
Evenord hat zusammen mit syscon aullerdem ein Data Warehouse aufge-
baut. Auf dieser Basis kdnnen trotz des groRen Datenvolumens bei Evenord
performante Analysen in der BI-Schicht gefahren werden.
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Deckungsbeitrdge im
Jahresvergleich, filterbar
nach Lagerorten

Monatsreporting und Analysen mit Navision-Daten

Die BI-Losung setzt direkt auf Microsoft Dynamics NAV auf; der Cubeware
Importer Ubertragt die Navision-Daten in den MS SQL Server und baut die
analysefdhigen Cubes auf. Die Anwender greifen iber das Cubeware Cockpit
auf die Reports zu und fiihren mit dem einfach zu bedienenden BI-Frontend
Analysen durch. Ein Teil der Berichtsempfanger wird Gber Excel- Exports mit
Auswertungen versorgt. Die Nutzer sind Vorstand und Controlling, aufRer-
dem sind die Finanzbuchhaltung, Vertrieb und Einkauf in den dezentralen
Standorten an das Reporting angebunden. Das Monatsreporting ist mit der
Cubeware-Losung schnell erstellt - fiir die Controlling-Abteilung bedeutet
das erhebliche Aufwands-Einsparungen bei Routineprozessen. Durch die
Verlagerung der Analysen in das BI-System wird auerdem das Vorsystem
von Auswertungen mit langen Laufzeiten entlastet.

Transparenz fiir Unternehmensleitung, Vertrieb, Einkauf, Logistik und Fi-
nanzbuchhaltung

Die angebundenen Fachbereiche profitieren von aktuellen Informationen im
hohen Detaillierungsgrad, die zuvor nicht zur Verfligung standen.

Wichtig fir das GroBhandelsunternehmen ist, dass die Verantwortlichen die
Warenbewegungen in den Lagern, die Umlagerungen und die Artikelbestan-
de jederzeit aktuell Giberblicken kénnen. Detaillierte Auswertungen wie z.B.
Kunden und Lieferanten nach Postleitzahl, Umséatze eines Vertriebsmitarbei-
ters mit bestimmten Kunden oder die Buchungsverteilung auf Kostenstellen
unterstitzen Vertrieb, Einkauf und Finanzbuchhaltung. Die steuerungsrele-
vanten Informationen aus den Fachbereichen stehen aulRerdem aktuell fir
die Unternehmensleitung zur Verfiigung, die damit jederzeit einen Uberblick
Uber die Unternehmensentwicklung hat.

Mehrwert durch verkniipfte Informationen

Der entscheidende Informationszugewinn liegt in der Verkntpfung von Lo-
gistik, Erfolgsrechnung, Warenwirtschaft, Finanzbuchhaltung und Vertrieb.
Das regelmaRige Reporting liefert zeitnahe Informationen, die zuvor nicht
ermittelbare Zusammenhange darstellen. Wenn sich beispielsweise Einbri-
che beim Monatsumsatz mit einem bestimmten Kunden zeigen, stellt das
System den Zusammenhang mit den betroffenen Artikeln dar. Der Ver-
triebsmitarbeiter kann den Kunden dann direkt auf mogliche Griinde fir
den Umsatzriickgang bei bestimmten Artikeln ansprechen. Fehlentwicklun-
gen werden auf diese Weise friihzeitig erkannt, so dass eine schnelle und
gezielte Reaktion moglich ist.
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